
​مقدمة: البداية من هنا
​مرحباً بك في رحلتك الجديدة..

​لو كنت بتمر بأيام بتسأل فيها نفسك: "إزاي أبدأ شغل من البيت؟" أو "سجلت في موقع خمسات 
بقالي فترة ومش عارف أجيب أول عميل.. إيه السر؟".. فأنا عايزة أقولك إنك في المكان الصح.

​العالم اتغير، والعمل الحر مابقاش مجرد رفاهية، بقى فرصة حقيقية لكل حد حابب يزود دخله 
وهو قاعد في بيته. مشكلتك مش إنك معندكش مهارة، مشكلتك هي "طريقة العرض" وإزاي 

تقنع العميل إنه يختارك أنت بالذات من وسط مئات المتقدمين.

​في الدليل السريع ده، مش هكلمك بكلام نظري وممل.. أنا هخدك من إيدك "خطوة بخطوة" 
عشان نصلح ملفك الشخصي، ونكتب عروض جذابة، ونعرف إزاي نقتنص أول عميل ونحقق أول 

أرباح.

​جاهز؟ يلا بينا نغير الطريقة اللي بتشتغل بيها!



الفصل الأول: القواعد الذهبية لتأسيس حساب احترافي
​قبل ما تفكر تبيع خدماتك، لازم "المحل" بتاعك يكون شكله يفتح النفس للعميل. المحل هنا هو حسابك 

على خمسات.

:)Username( ​1. اسم المستخدم
 إنك تسمي حسابك بأسماء مستعارة زي )أمير البحار، زهرة اللوتس، Mako123(. الخطأ القاتل:

العميل مش هيثق في حد مخبي اسمه.
 اكتب اسمك الحقيقي وثنائي )مثال: Mona_Ahmed أو M_Ahmed(. ده بيدي إيحاء بالجدية الصح:

والاحترافية.

​2. الصورة الشخصية:
​حط صورة شخصية رسمية أو لوجو )شعار( بسيط ومعبر عن الخدمة اللي بتقدمها )زي شعار للتصميم 

أو الكتابة(. ابعد تماماً عن صور المناظر الطبيعية أو الكرتون.

:)Bio( ​3. النبذة التعريفية
​دي الكلمتين اللي العميل بيقراهم عشان يعرف أنت مين.

 )أنا كاتب محتوى بخبرة سنتين، أساعد أصحاب المواقع في كتابة مقالات متوافقة مع اكتبها كدة:
السيو لزيادة زوار مواقعهم. ملتزم بالدقة والمواعيد(.

 قولي له أنت هتعمل له إيه، مش بس أنت شاطر في إيه.ركز على فايدة العميل:



الفصل الثاني: اختيار مهارة مطلوبة )حتى لو معندكش خبرة!(
​لو فاكر إن خمسات للمحترفين وبس، فعبقريتك هي اللي هتعملك مكان. دي خدمات "عالية الطلب" 

: وممكن تتعلمها في يومين وتبيعها فوراً

:)Transcription( العميل بيبعتلك ملف صوت أو فيديو، وأنت بتسمعه وتكتبه على التفريغ الصوتي 
ملف Word. )مش محتاج غير ودن بتسمع وإيد بتكتب بسرعة(.

 باستخدام مواقع مجانية وبضغطة زرار واحدة )زي موقع remove.bg(، تقدر إزالة خلفيات الصور:
تشيل خلفيات آلاف الصور لمنتجات أصحاب المتاجر وتكسب من ده.

 لو بتعرف تكتب بأسلوب منسق وبدون أخطاء إملائية، الشركات بتموت كتابة المقالات والمنشورات:
في اللي يكتب لها بوستات لصفحات الفيسبوك وإنستغرام.

 تنسيق ملفات Excel أو نقل بيانات من موقع لموقع آخر.إدخال البيانات:



الفصل الثالث: أسرار كتابة "خدمة" تجبر العميل على الشراء
​لما تيجي تنزل خدمة جديدة على خمسات، متكتبش كلام عشوائي. اتبع الخلطة دي:

​1. عنوان الخدمة:
 سأكتب لك مقال. )عنوان ممل(.خطأ:
 سأكتب لك 3 مقالات احترافية ومتوافقة مع السيو )SEO( بـ 5$ فقط. )عنوان محدد ومغري(.صح:

​2. وصف الخدمة:
.الحل بتاعك ثم مشكلة العميل​ابدأ بـ 

 "هل تبحث عن مقالات تجذب الزوار لموقعك وتزيد من مبيعاتك؟ أنت في المكان الصحيح. أقدم لك مثال:
خدمة كتابة المقالات الحصرية..."

 اكتب بوضوح )سأقدم لك 500 كلمة، خالية من الأخطاء الإملائية، مراجعة مجانية واحدة(.حدد الشروط:

​3. تطويرات الخدمة )سرك الصغير لزيادة الأرباح(:
​الخدمة الأساسية بـ 5$، بس الفلوس الحقيقية في "التطويرات".

 كتابة 3 مقالات بـ 5$.. )تطوير: كتابة 6 مقالات إضافية والتسليم خلال 24 ساعة بمبلغ مثال:
10$ إضافية(. كدة العميل يدفع 15$ بدل $5!



الفصل الرابع: الخطة السرية لاصطياد أول عميل
​لو نزلت الخدمة وقعدت حاطط إيدك على خدك مستني العميل، مش هيجي! السر كله موجود في قسم 

.)طلبات الخدمات غير الموجودة(اسمه 

​القسم ده أصحاب المشاريع بيدخلوا يكتبوا فيه: "مطلوب شخص يفرغ لي 5 فيديوهات". هنا بقى 
المعركة!

​كيف تكتب "عرض" لا يمكن رفضه؟
​لما تدخل تعلق على طلب العميل، اوعى تكتب الكليشيه الممل: )جاهز للعمل تواصل معي(. العميل 

. بيتجاهلها فوراً

اكتب كدة بالتفصيل:

​"أهلاً بك أستاذ ]اسم العميل لو كاتب اسمه[.. قرأت طلبك بخصوص تفريغ الفيديوهات بدقة وبدون أخطاء 
، وجاهز لتفريغ أول فيديو لك وتسليمه خلال ساعات للتجربة قبل  إملائية. لقد قمت بعمل مشابه سابقاً

البدء. يشرفني التعامل معك، يمكنك الاطلاع على خدمتي ورؤية تقييمات العملاء."

 كلمته باسمه، حسسته إنك قريت طلبه مخصوص، وعرضت عليه ميزة )التسليم السريع أو السر هنا:
عينة تجريبية(.



الخاتمة: كبسولة النجاح المستمر
.النفس الطويل​العمل الحر محتاج حاجة واحدة بس: 

.5 نجوم​أول عميل هو الأصعب، بمجرد ما يشتري منك وتديله شغل ممتاز، هيعملك تقييم 
​التقييم ده هو اللي هيخلي حسابك يظهر في الأول، وهيجيبلك العميل التاني والتالت والرابع وأنت 

نايم.
​رد على الرسائل بسرعة، خلي أسلوبك مؤدب وراقي، وسلم الشغل في الميعاد.

رحلتك بدأت دلوقتي.. انطلق وافتح حسابك، طبق اللي قريته، واشوفك في قمة النجاح المالي!


